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Resumo: O objetivo principal do trabalho consiste em discutir os fundamentos teéricos € metodolégicos utilizados na pesquisa sociolégica para deter-
minar a posi¢io sécio-econdmica de uma familia ou grupo social. Esse atributo, de dificil ¢ complexa mensuragao, tem sido objeto de estudos
e andlises em todas as sociedades. Defende-se aqui a utilizagio de indicadores sociais para determinar essa importante caracteristica populacional,
destacando-se as suas vantagens e eventuais limitagdes. Os dados empiricos utilizados para ilustrar o presente trabalho provém de uma
pesquisa realizada em 1994 com os estudantes matriculados na Universidade Federal do Rio Grande do Sul.
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Abstract: The main objective of this paper consists in discussing the theoretical and methodological assumptions underlying the sociological research
for the determination of the socioeconomic status of a family or social group. This attribute, of difficult and complex measurement, has
beeen submitted to a series of studies and analyses all over the world. We here present the arguments for the utilization of the so-called
social indicators to determine this important populational characteristic, stressing its advantages and drawbacks. The empirical data used for
supporting this study consist of a research conducted in 1994 with the students enrolled at the Federal University of Rio Grande do Sul,

Brazil.
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Em 1996 publicamos um texto intitulado
“Perfil Sécio-Econdémico dos Estudantes da Univer-
sidade Federal do Rio Grande do Sul” (RIEDL e
FROHLICH, 1996), como parte integrante do pro-
cesso de avaliagio interna conduzido pela Pré-Reito-
ria de Graduagio da Universidade Federal do Rio
Grande do Sul. Este trabalho tornou-se fonte de re-
feréncia para professores € administradores da Uni-
versidade em fungdo, principalmente, de duas con-
clusdes polémicas e surpreendentes que vieram a con-
tradizer mitos profundamente arraigados e difundi-
dos pelos meios de comunicagdo de massa no Brasil
e, consequéntemente, pela sociedade em geral. As
conclusdes em referéncia mantém: a primeira, que
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“os estudantes da UFRGS provém majoritariamente de
familias de um amplo segmento da ‘classe média’, famflias
essas que se caracterizam por desfrutarem de um relativo
conforto, mas muito longe de quaisquer sinais de riqueza e
ostentagdo” (pg. 31). A segunda diz respeito ao fato de
que “a escola de 2° grau vem mantendo ndo so seu espago
na UFRGS, mas, inclusive, ampliaﬂdo-o, tendo em vista_
a comparagdo com o estudo realizado em 1986” (pg. 31-
32). No estudo de 1996, descobriu-se que cerca de
50% dos estudantes matriculados na UFRGS havia
freqiientado escolas publicas de 2° grau.

O objetivo deste trabalho esta relacionado 2
primeira conclusdo, especificamente, aos procedimen-
tos metodolégicos utilizados na pesquisa sociolégica
para determinar a posi¢do sécio-econdmica de uma
familia ou grupo social. Esta questio reconhecidamen-
te é ndo resolvida na literatura sociol6gica, embora a
utilizagdo de classificagdes com uma ordenagio qua-
litativa ( do tipo classe A, B, C, D ou classe alta, mé-
dia, baixa, etc. ) seja corriqueira e freqliente nos mei-
os de comunicagio de massa e nas pesquisas de opi-




nido, geralmente sem qualquer fundamento teérico
ou metodolégico.

Na pesquisa que realizamos para a UFRGS re-
corremos a um conjunto de caracteristicas
populacionais para determinar o nivel sécio-econd-
mico dos estudantes e suas familias. Trata-se aqui do
que denominamos na Sociologia de indicadores soci-
ais, em contraposi¢do aos indicadores econémicos,
sabidamente de dificil mensuracdo. A literatura exis-
tente confirma que a obtencdo fidedigna da renda
familiar, por exemplo, é tarefa praticamente impossi-
vel: os ricos, quando concordam em prestar informa-
¢oes sobre esse “segredo”, preservado através de di-
ferentes estratégias ¢ artificios, tendem a declarar uma
renda menor do que a realmente auferida, enquanto
os pobres tendem a declarar rendimentos maiores,
por constrangimento diante do entrevistador desco-
nhecido. Raramente obtém-se um valor confidvel.
Assim € que crescentemente recorre-se aos indicado-
res sociais, também conhecidos na literatura como
indicadores de nivel de vida, para determinar a posi-
¢do s6cio-econdmica de um individuo, familia ou gru-
po social.

Esses indicadores indiretos da posigdo sécio-
econdmica de um individuo nio sio, evidentemen-
te, perfeitos ou isentos de distor¢des; por isso mes-
mo, seu uso deve ser precedido de muita precaucdo
e rigorismo metodoldgico. Ao desenhar itens proble-
maticos, tais como os atributos pessoais, o investiga-
dor deve ter presente tanto as razdes tedricas como as
praticas. Como o ex-presidente do IBGE ressaltou
“0 campo dos indicadores sociais € muito amplo. Indica-
dores sociais ndo podem ser interpretados de maneira mui-
to limitada, estreita. O campo ndo estd bem definido, ain-
da hd um longo trabalho em termos de exploragdo,
metodologia e definigoes nesta drea” (KERSTENE-
TZKY, 1991, p. 16). O problema fundamentalmente
consiste em desvendar corretamente as caracteristi-
cas individuais em uma entrevista breve realizada por
um entrevistador mais ou menos profissional ou atra-
vés de um questiondrio de auto-preenchimento. Isto
equivale, segundo REQUENA SANTOS, “a consi-
deragdo das implicagdes em adotar uma definigdo conceitual
¢ operacional de atributos pessoais que funcione correta-
mente em um questiondrio. Trata-se da necessidade de de-
senvolver questiondrios padronizados, aptos para a ob-
tengdo de descrides precisas dos individuos pesquisados,
que possam ser preenchidos num tempo razodvel e que pos-
sam ser facilmente tabulados ¢ codificados para permitir
sua inclusdo numa base de dados e posterior tratamento
estatistico” (REQUENA SANTOS, 1996, p. 12).

No passado recente, cada autor na pratica cons-
trufa a sua escala de nivel de vida, ou o seu conjunto
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de indicadores da posigio sécio-econdmica. Hoje exis-
te uma consciéncia crescente em torno da necessida-
de de padronizagdo e homogeneizagio desses indica-
dores.

No estudo realizado para a UFRGS, valemo-
nos fundamentalmente do instrumento de determi-
nagdo do nivel de vida elaborado pelo IBGE, através
de sua Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios
(PNAD). Algumas adaptacdes para a populacdo es-
pecifica do estudo — estudantes matriculados na Uni-
versidade Federal do Rio Grande do Sul - foram fei-
tas.

O instrumento utilizado estd publicado na in-
tegra no trabalho acima mencionado (RIEDL e
FROHLICH, 1996, p. 34-37). Os principais indica-
dores da posigdo sécio-econdmica da familia do estu-
dante da UFRGS foram: nivel de educagio formal,
ocupagdo principal, caracteristicas da residéncia (ni-
mero de banheiros e quartos, situagdo juridica do
imovel), posse de outros iméveis (terrenos, aparta-
mentos, sitios, etc.), posse de bens materiais (ar-con-
dicionado, computador, lava-louga, secadora de rou-
pa, forno de micro-ondas, video-cassete, etc.), nime-
1o e caracteristicas dos automéveis possuidos, nime-
ro de empregados em atividade na residéncia da fa-
milia, cartdes de crédito, seguro satide e seguros de
vida, e, finalmente, nimero de viagens de lazer
efetuadas nos dltimos trés anos no Brasil e no exteri-
or.

Cada um desses indicadores tem a sua justifi-
cativa teérica e metodoldgica para integrar um indice
de posicio sécio-econdmica. Temos a firme convic-
¢do de que, em conjunto, constituem uma sélida e
fidedigna determinacdo desta importante caracteris-
tica familiar.

Desde logo, sua utilizagdo apresenta pelo me-
nos trés aspectos vantajosos comparativamente a ou-
tros indicadores:

O entrevistado ndo se intimida ante esses atri-
butos; essas informagdes sdo amplamente do-
minadas pelo informante e n3o caracterizam
invasdo de sua privacidade. Ele ndo se sente
constrangido em compartilhar essas informa-
coes.

1.

Esses indicadores podem ser transformados em
nimeros e, portanto, podem ser submetidos a
todos os tipos de operagdes matematicas, bem
como ser objeto de relagdes com outras varid-
veis ou atributos, abrindo um leque praticamen-
te infinito de anilise e tratamento estatistico.




Podem ser aplicados em qualquer realidade
social, micro ou macro, viabilizando, assim, es-
tudos comparativos e longitudinais de genera-
lizado interesse tedrico e pratico.

Na pesquisa sobre os estudantes da UFRGS
recorremos a estatisticas simples para determinar a
posi¢do sécio-econdmica das familias a partir desse
conjunto de indicadores. Basicamente utilizamos a
média e o desvio-padrio para concluir que “ o estu-
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dante da UFRGS nio se origina das camadas sociais
mais privilegiadas da sociedade, como muitos supu-
nham” (p. 31). A base de dados disponivel, contudo,
viabiliza a utilizagio de anilises mais sofisticadas.

Finalmente, cumpre ressaltar que o recurso dos
indicadores sociais para determinar a posi¢dao sécio-
econdmica de uma familia ou grupo social constitui
uma estratégia com sélido apoio tedrico e
metodolégico, que necessita, contudo, avangar no
rumo da padronizagio e generalizagio.
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